


Présentation de la eBoutique

Les principaux enjeux :
• Répondre aux besoins des licenciés et de notre communauté au sens large qui sont nombreux à vouloir se procurer des 

produits FFN
• Proposer une gamme de prix variée pour répondre à tous les budgets
• Être présent sur les évènements majeurs de la FFN pour vendre directement nos produits au public
• Augmenter la diffusion du Natation Magazine
• Digitaliser notre accès au Natation Magazine pour répondre au nouveau mode de consommation de la presse écrite
• Mettre en vente les produits de nos partenaires (ex : Les bouchons d'oreilles de la marque Acoufun)

Lancement  de la eBoutique le 11 juin 2019

Accessible via le site FFN grand public : https://ffnboutique.com/

https://ffnboutique.com/


Gamme de produit

Goodies et produits partenaires Gamme équipe de France DVD et livres



Natation Magazine

3 produits disponibles

• Abonnement papier : 30 euros

• Abonnement numérique : 5 euros

• Magazine à l’unité (uniquement en 
version numérique) : 1 €

> L’objectif est de proposer plusieurs formules d’accès pour répondre au mieux aux attentes de nos lecteurs.

> Une offre numérique à 5 euros pour augmenter notre nombre d’abonnés.



Communication

Envoi d’une newsletter : mardi 11 juin

Réseaux sociaux : vendredi 14 juin

194 982 destinataires

64 000 ouvreurs

7540 cliqueurs

Une communication différée pour recréer une vague de visites.

Open de chartres : 18 et 19 juin

Retour de la boutique sur un évènement fédéral avec une large gamme 
à l’effigie de l’équipe de France.

ExtraNat : mardi 11 juin

Un encart avec un lien de redirection a été mis en place

Swimming Heroes : à venir

En fonction des résultats obtenus, une récompense sera créée dans 
l’application Swimming Heroes



Communication

3 jours après le lancement, nous comptons :

• 17 articles vendus (montres, produit équipe de France et BD)

• 2 abonnements papier

• 2 abonnement digital
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